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DESCRIPCION DE LA NECESIDAD

1. ASPECTOS GENERALES

Compra de equipos Switch con soporte de fabricay
éCual es su necesidad? Objeto la prestacién de soporte para plataformas Aruba
por parte del partner
Valor de la necesidad plan de contratacion $950.268.566

1.1 CONTEXTO ECONOMICO

En el desarrollo de multiples tecnologias y sistemas que permiten a diversas empresas y empresarios
independientes modernizar, mejorar, implementar y desarrollar mejores procesos en pro de su compaifiia y de
los servicios que estas prestan se hace indispensable contar con una infraestructura actualizada que permita la
adaptacion de estas nuevas tecnologias. Las necesidades detectadas en Positiva Compaiiia de Seguros, que
podrian mejorar con la implementacion de un nuevo sistema en su infraestructura de red LAN para la
implementacion del protocolo de IPv6, mejor integracion de sus servicios y aumento de la disponibilidad de sus
servicios, por lo que se hace importante la renovacion de este tipo de tecnologia en una empresax.

Hay dos aspectos importantes a resaltar en el mercado:

1. Enelafio 2009-2010, la tasa de mercado cayé significativamente debido a la crisis econdmica mundial.

2. Después de la crisis, la tasa de mercado se ha incrementado significativamente, pero el PIB de
telecomunicaciones se ha visto afectada por la devaluacion de la moneda frente al délar, y la resistencia al
gasto por parte de los demandantes.

Finalizando el estudio, cabe destacar los paises con los que Colombia tiene tratados de libre comercio en el
sector tecnoldgico, permitiendo exportar e importar los bienes y servicios del mercado:

PAIS COMERCIO
ESTADOS UNIDOS TLC SOFTWARE
CANADA TLC SOFTWARE

TLC SOFTWARE, APLICACIONES MOVILES, TERCERIZACION DE
SERVICIOS(BPO)
CHILE TLC SOFTWARE, TERCERIZACION DE SERVICIOS(BPO)

UNION EUROPEA ACUERDO COMERCIAL SOFTWARE

MEXICO




De acuerdo con la cdmara de comercio, la inversidn en Colombia sobre terreno no explotado es la siguiente:

Inversidon Greenfield* en Bogota por
sector econémico

Otros Comunicaciones
Hoteles y 239 (2003-2013) 21%
turismo
2% \ \/ Servicios
Alimentaciony financieros
tabaco % 15%
5% Softwarey Productos de
servicios IT consumo
5% or 11%
Transporte automotriz
Fuente: fDi Markets, 2003-2013. 7% 9%

Calculos: Invest in Rosnta

Lo anterior se menciona, ya que de acuerdo al estudio realizado por la Cdmara de Comercio de Bogot3, la
inversion en Colombia en Software y servicios IT ha sido del 5% entre el 2003-2013, un periodo bastante
significativo que toma en cuenta 10 afos de inversidon en un sector que tiene bastantes oportunidades de
crecimiento y un impacto en el mercado local.

1.2 CONTEXTO TECNICO

Aruba Networks se encuentra ubicado en el cuadrante magico de Gartner como uno de los fabricantes lideres
en el segmento de soluciones para infraestructuras aldmbricas o inaldmbricas de telecomunicaciones por mas
de 14 afos. De igual manera Aruba también se encuentra posicionado en el cuadrante de Forrester o
MarketSpace como Lideres que son compaiiias dedicadas a la consultoria e investigacién de las tecnologias de
la informacién vigentes en el mercado. Lo que significa que son equipos y/o servicios que se encuentran a la
vanguardia de la innovacién, evolucidon y seguridad.

Debido a que la compaiiia requiere de la adaptacion de nuevas tecnologias es necesario realizar la renovacion
de los equipos Switch que se encuentran actualmente en su infraestructura, por lo que ha decido comenzar con
un proyecto de hardware refresh para realizar la migracidén de estos equipos por unos equipos que se adapten
a las necesidades de la compaifiia. Por lo cual se ha definido en el alcance que la renovacién se hard con fabrica
de Aruba ya que cuentan con equipos de alto rendimiento y movilidad para soluciones de loT, cuentan con
excelentes protocolos de seguridad, facil administracidn y cuentan con la garantia y soporte de una buena
empresa.

Dentro del contrato también se contemplan los servicios de implementacién de IPv6 en DualStack con IPv4
siendo un protocolo que no lo soporta cualquier equipo por lo que también esta es una de las razones que la
compania a decidido renovar sus equipos. A continuacidon, menciono alguna de las ventajas descriptas por
MINTIC para la implementacion de los servicios de IPv6:

- Total, transparencia, en el sentido de que los clientes o usuarios no deben percibir ninguna diferencia
significativa entre IPv4 e IPv6.

- las caracteristicas ofrecidas actualmente en IPv4, también deben estar disponibles en IPv6 dentro de las
organizaciones.

- Aprovechamiento para mejorar las buenas practicas cuando se desarrollan nuevas aplicaciones y se
configurar nuevos servicios bajo IPv6.

- Continuo desarrollo y mejoras al protocolo en temas de seguridad.




- Implementacidn progresiva con convivencia de IPv4 e IPv6.
- Medio 6ptimo para aplicaciones y servicios moviles.

1.3 CONTEXTO REGULATORIO

El sector de sistemas de a informacidn esta regulado por el Ministerio de las Tecnologias de la Informacidén y las

Comunicaciones conforme a la Ley 1341 de 2009, “Por la cual se definen principios y conceptos sobre la

sociedad de la informacion y la organizacién de las Tecnologias de la Informacién y las Comunicaciones —TIC”

e Ley 1341 de 2009 “Por la cual se definen principios y conceptos sobre la sociedad de la informacién y la
organizacién de las Tecnologias de la Informacién y las Comunicaciones TIC-, se crea la Agencia Nacional de
Espectro y se dictan otras disposiciones”.

e Decreto 2618 de 2012 “Por el cual se modifica la estructura del Ministerio de Tecnologias de la Informacion
y las Comunicaciones y se dictan otras disposiciones”.

e Manual para la Gestion de Abastecimiento de POSITIVA.

2. ESTUDIO DE LA OFERTA

Se debe identificar entre otros aspectos, quién vende, cudl es la dindmica de produccidn y entrega de bienes,
obras o servicios.

Se realiza la validacion de los precios entregados por los proveedores en el proceso de RFl realizado, obteniendo
como resultado los siguientes valores resumidos.

Hardware Refresh Soporte Aruba + IPv6
Proveedores Valor + VA Proveedares Valor +IVA
Arus 5 749.737.894 Arus 5 108.673.454
ComWare 5 1.511.115.063 ComWare 5 84.289.069
GTS 5 872.266.298 GTS 5 74.375.000
Promedio 5 1.044,373.085 Promedio 5 89.112.507
Presupuesto Definido S 860.268.566 Presupuesto Definido S 90.000.000

Se observa que uno de los valores entregados en el RFI es mucho mas elevado con respecto a los otros dos
proveedores por lo que se valida y estos serian los precios de lista, por lo que los demds proveedores estan
entregando los precios con el descuento estandar que aplica fabrica para cada proyecto, por lo que se define
un presupuesto de $860.268.566 de pesos con IVA incluido. Para el soporte de Aruba se promedian los valores
definiendo como presupuesto $90.000.000 de pesos con IVA incluido.

3. ESTUDIO DE LA DEMANDA

é¢Ha contratado la necesidad previamente? sid No

Contratard nuevamente con el mismo . _
Sid No

proveedor

En caso de haber respondido afirmativamente, N/A

justifique su respuesta

Se procede a realizar el analisis de mercado con fuente externa ya que este proceso no se ha realizado
en los Ultimos afos en la compafiia.

El proyecto se estaria llevando a cabo con el fabricante de tecnologia Aruba Networks ya que en la
infraestructura actual de la compafiia contamos con unos equipos de esta referencia los cuales brindan
una mejor integracion manteniendo este fabricante por lo que si decidiéramos cambiar incurririamos
en costos mayores y posiblemente en una pérdida de integracion entre las herramientas dificultando
su gestion.




Los proveedores que fueron seleccionados para este proyecto fueron recomendados por el mismo
fabricante, mencionando a cuatro proveedores con la categoria mas alta brindada por el fabricante
con representacién en Colombia que serian: Arus, Comware, GTS y YeapData.

Con base a lo mencionado anteriormente se visualiza la siguiente tabla con los valores del analisis de
mercado.
Renovacién de Equipos

Item Cantidad|Arus Arus + IVA ComWare ComWare + IVA |GTS GTS + IVA
Aruba 5406R z12 Switch 1| § 6.237.163 | 5 7.422.224

HPELY FC 4H Exch Aruba 5406R zI2 1| § 6.234.633 | & 7.419.213

Aruba 5400R 1100W PoE+ zI2 PSU 3| $ 3.168.334 | $ 11.310.952

Aruba 24p 1000BASE-T v3 ZL2 MOD 1| § 8.505.428 | 5 10.121.459 $ 102.958.721 | § 122.520.878

Aruba 8p 1G/10Gbe SFP+v3 ZL2 MQD 1| $12.372.560 | 5 14.723.346

Aruba 10G SFP+ LC SR 300m MMF

Transceiver 6| 5 1.679.873 | 5§ 11.994.293 $ 732.996.889 | S 872.266.298

Aruba 10G SFP+ to SFP+ 1m DAC Cable

2

S 257.808 | S 613.583

Aruba 6300F 48G PoE 45FP56 Switch 19| $28.132.012 | $636.064.791
Aruba 50G SFP56 to SFP56 3m DAC S 59.843.190 | $1.353.054.526
Cable 19| § 1.352.946 | § 30.590.109
Aruba 10G SFP + LC SR 300m MMF
Transceiver 10| 5 1.636.800 | 5 19.477.920 | 5 2.986.526 | S 35.539.659
RESUMEN TOTAL $749.737.894 |TOTAL $ 1.511.115.063 |TOTAL $ 872.266.298
Servicio IPv6 + Bolsa de Horas
Item Cantidad Arus Arus + IVA ComWare ComWare + IVA [GTS GTS +IVA

Servicio IPv6 $45.493.980 | $ 54.137.836 | $ 53.187.773 | $  £3.293.450
Bolsa x 250 horas de Soporte $45.828.250 | $ 54.535.618 | $ 17.643.377 [ §  20.995.619

RESUMEN TOTAL $ 108.673.454 |TOTAL $  84.289.069 |TOTAL $ 74.375.000
YeapData manifestd por correo electrdnico que preferia no participar en este proceso ya que uno de los proveedores cuenta
con el ID de oportunidad ante fabricante indicando que por esta razén le era dificil ser competitivo.

=

$ 62.500.000 | S 74.375.000

=

GTS / 0418-2018

En el afio 2018 se realizd la contratacién con GTS para la renovacidn del licenciamiento y la adquisicion de
equipos Aruba para la migraciéon de la red Wifi en Casa Matriz donde fue ejecutado el contrato de manera
exitosa y satisfactoria.

ARUS / 0706-2019

En el afio 2019 se realizd la contratacion con ARUS para la adquisicién de una nueva plataforma de
VPN con el fin de migrar la tecnologia actual la cual habia salido de cualquier tipo de soporte por
fabrica o de partner ejecutando el contrato de manera exitosa y satisfactoria.

COMWARE / 0635-2019

En el afio 2019 se realizé la contratacion con COMWARE para la adquisicién de tres cuchillas para
ampliar los recursos de virtualizacion de servidores en el gabinete Blade modular DELL ejecutando el
contrato de manera exitosa y satisfactoria.

4. FIRMAY FECHA

NOMBRE DE QUIEN ELABORO FIRMA FECHA DE ELABORACION

Johan Camilo Tamara Rodriguez 18/06/2020







